DIE PROZESSBESCHLEUNIGER
IM VERKAUFSPROZESS

Ohne Einschaltung eines leistungsfahigen Unter-
nehmensmaklers dauert die Suche nach einem ge-
eigneten Kaufer haufig mehrere Jahre. Laut einer
Marktstatistik finden sogar ca. 30% der verkaufswil-
ligen Unternehmer, selbst nach fiinfjahriger Suche
in Eigenregie, keinen Kaufer fiir ihr Unternehmen.

Den Verkaufsprozess auf durchschnittlich unter ein
Jahr zu verkiirzen, ist eine der zentralen Aufgaben
der U.M.P. GmbH. Hierzu nutzen wir folgende Pro-
zessbeschleuniger:

Eine Giber Jahre gewachsene Datenbank mit Privat-
personen, die am Markt als Investoren auftreten.

Datenbank mit mittelstdndischen Unternehmen,
Konzernen und Industrieholdings, die am Markt
als Investor auftreten.

Aktive Nutzung von regionalen, nationalen und
internationalen Unternehmensbdrsen.

Aktive Ansprache von Investoren, die als Kaufer in
Frage kommen.

Aktive Ansprache von Beteiligungsgesellschaften
mit entsprechendem Branchen- und Zielfocus.

Kooperation mit anderen nationalen und
international tatigen M&A-Gesellschaften.

GANZHEITLICHE BETREUUNG
IM VERKAUFSPROZESS

Im Zuge eines Verkaufsmandates erbringt die
U.M.P. GmbH u.a. folgende Leistungen:

Berechnung des Unternehmenswertes und
Ermittlung des Verkaufspreises

Erstellung eines neutralisierten Verkaufsexposés
Regionale, nationale und internationale
Ansprache von potentiellen Kaufinteressenten
Verpflichtung der Interessenten zur
Vertraulichkeit

Priifung der Bonitat und Seriositadt von Kauf-
interessenten

Koordination von Gesprachsterminen mit Kauf-
interessenten

Einrichten und pflegen eines elektronischen
Datenraums

Begleitung unserer Mandanten bei allen
Gesprachen mit Kaufinteressenten

Koordination aller im Verkaufsprozess involvierten
Berater (Steuerberater, Rechtsanwalt, Notar)
Steuerung des gesamten Verkaufsprozesses und

fuhren der Verkaufsverhandlungen, im Sinne
unseres Auftraggebers.

Der erfolgreiche Verkauf ist unser Anspruch -
wir arbeiten erfolgsorientiert.

IHR LEBENSWERK VERAUSSERN

SIE NUR EINMAL
Vertrauen Sie auf unsere iiber 15-jdhrige
Erfahrung.

Wir freuen uns auf lhre Kontaktaufnahme.
Im Rahmen eines unverbindlichen Erstgesprachs
erlautern wir Ihnen gerne unsere Vorgehensweise.

Ihre Ansprechpartner sind:

i

Reimund Koziollek
Diplom-Okonom

Geschaftsfiihrender
Gesellschafter ppa.

Beate Limmle
Diplom-Okonomin
Geschéftsbereichsleiterin
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DER UNTERNEHMENSMAKLER

MIT TRADITION

UNTERNEHMER- &
MANAGEMENT-
PARTNER GMBH

¢+ UNTERNEHMENSVERKAUF
¢+ UNTERNEHMENSNACHFOLGE

+ VERKAUF VON
FIRMENIMMOBILIEN

+ WACHSEN DURCH
UNTERNEHMENSZUKAUF



UNTERNEHMENSNACHFOLGE IN DEUTSCHLAND
Jahrlich suchen (iber 22.000 Unternehmer einen Nachfolger.

Experten schatzen, dass in den Jahren 2020 bis 2025
pro Jahr ca. 22.000 Unternehmer eine Unternehmens-
nachfolge anstreben. Zahlt man die zahlreichen Ein-
Mann-GmbH’s und Unternehmen mit weniger als fiinf
Mitarbeitern hinzu, ist die Anzahl der verkaufswilligen
Unternehmer nahezu doppelt so hoch.

Die Nachfolgeregelung innerhalb der Familie ist dabei
besonders begehrt. Haufig ist es jedoch nicht méglich
eine familieninterne Nachfolgeregelung zu gestalten
oder einen Verkauf an das eigene Management bzw.
die Mitarbeiter zu realisieren. Zum Erhalt von Vermo-
genswerten und Arbeitspldtzen bleibt dem Unterneh-
mer dann oft nur der Weg sein Unternehmen am freien
Markt zu verauBBern.

Die Suche nach einem geeigneten Unternehmens-

nachfolger stellt dabei eine zunehmende Herausforde-
rung dar, dies hat folgende Griinde:
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n Aufgrund der demografischen Entwicklung gibt
es immer weniger Personen in den griindungs-
starken Jahrgangen zwischen 25 und 44 Jahren.

E Qualifizierte Fachkrafte ziehen zunehmend gut
dotierte Positionen in abhangigen Beschafti-
gungsverhéltnissen der Selbstandigkeit vor.

Der Schliissel einer erfolgreichen
Unternehmensnachfolge liegt somit darin,
liberhaupt einen geeigneten Nachfolger
zu finden!
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UNTERNEHMENSVERKAUF IN GUTEN HANDEN
Die U.M.P. GmbH - Unternehmensmakler mit Tradition

Die U.M.Px bH hat sich darauf spezialisiert, Nachfol-
geregelungtg; im Mittelstand zu erarbeiten und umzu-
setzen. \

\

Eine unserer Kernkompetenzen liegt darin, den richtigen
Kdufer fiir Unternehmen unserer Mandanten zu finden
und den Verkaufsprozess im Sinne unseres Auftraggebers
bis zum erfolgreichen Abschluss zu begleiten.

Basis unserer Leistungsfahigkeit ist ein regionales, na-
tionalessund internationales Netzwerk zu Konzernen,
Holdinggesellschaften, Kapitalbeteiligungsgesellschaf-
ten, mittelsi%ndischen Unternehmern und Privatperso-
nen, die in mittelstindische Unternehmen investieren
mochten. /@“3

Dartiber hinaus sind wir auf nationaler und internatio-

naler Ebene mit anderen namhaften M&A-Gesellschaf-

ten und Unternehmensvermittlern vernetzt. Taglich
_ werden Angebote und Nachfragen aufallen bekannten
"‘\;Ur.?ternehmensportalen bgeglichen, um Kaufer und
rkéiufer von Unternehmen zusammenzubringen.

Sollten Sie die Absicht haben, den Wert |hres Unterneh-
mens, vor dem Verkauf, im Rahmen eines Restrukturie-
rungsprozesses zu erhéhen, dann stehen Ihnen bei Be-
darf unsere Restrukturierungsmanager zudem gerne
zur Verfligung.

Unser Netzwerk funktioniert in zwei Richtungen, d.h.
auch Unternehmer, die durch Unternehmenszukauf
wachsen mochten, sind Mandanten der U.M.P. GmbH.

9

s

Beispiele U.M.P.-Verkaufsmandate: vielfaltige Branchen
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